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5 conseils pour Paraitre crédible
devant vos prospects méme si vous
débutez
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L’'idée de I'écriture de cet ebook est tirée de ma propre
expérience en tant que nouvelle débutante en marketing de
réseau. Il recueille résumée de mes deux premieres années
dans cette industrie. Son objectif est de guider les nouveau
débutant qui devront traverser le méme chemin que j’ai d
traverser a mes débuts afin de batir ma propre équipe.

Depuis 2013, j'aide et accompagne les
personnes qui démarre dans le marketing de
réseau.

Je leur propose des conseils, solution, stratégie
et outils pour les aider a démarrer de la
meilleure facon possible afin batir une équipe
de top leader.

e Je me nome Mariam, connu sous le nom
d’audacieuse a cause de ma chaine
YouTube.

e Jevis au Canada.

e Je choisir de faire du marketing parce
que, c’est un de moyen tres intéressant
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pour créer une source de revenue passif a long terme avec un coup
et investissement faible a court terme.

Mes deux plus grandes qualités sont : une curiosité hors norme et un
incroyable désire d’apprendre.

Mon histoire avec marketing de réseau a commencé avant méme que je
rencontre une entreprise de markéting de réseau.

A une période de ma vie ou je ne m’attendais pas du tout, je suis tombé
sur une annonce un peu mystérieuse dans le journal.

Etant trés curieuse, comme je I'ai mentionnée plutdt, je me suis aventuré a
aller rencontrer celui qui I'a fait dans un hotel 4 étoile.

Je sais c'est un peu louche.... Mais attendez de lire la prochaine phrase.
C’était lors d’un congre international de I'entreprise MLM en question.

Et je n'ai pas du tout été dessus.

Dance temps-1a, J'étais a la fin de mes études secondaire, sur un carrefour
ou je me demandais quelle voie suivre? Des études supérieures ou entre
sur le marché de travail?
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J'ai choisi de suivre de me lancer dans la vie
active plutdt, car le markéting de réseau est
presque ce que j'espérais faire a cette
période.

En effet, j’ai toujours préféré la liberté,
‘indépendance et aventure plutot que le
concept de métro-boulot-dodo.

Ca tomber donc pile et poile avec mes
aspirations du moment. Ce qui fait que j'ai
pris la décision de signer le méme jour.

A cette période, j’étais une jeune adulte complexe, timide, introvertie, je
manquais énormément de confiance et d’estime en moi-méme. Faire du
marketing de réseau m’a permis d’Exploser tous ces barrieres que j’avais et
m’a offert un nouvel avenir.

D’ailleurs, j’ai méme écris un article racontant mon histoire au complet sur
le blog d’un d plus grand réseauteur sur internet : Eric Hebting , vous
pouvez lire en cliquant ici.

Mes expériences professionnelles auparavant :

Etant une multi-potentiel, j’avais fait & peu prés tous les petits boulots que
vous pouvez vous imaginer avant de rencontrer le marketing de réseau.
Travail, agricole, travail générale, télé prospection, vente, service client, du
publie postage et ainsi de suite....

Quel que soit votre probléme ou difficultés dans le marketing de réseau,
Produmlm.com vous propose les solutions innovante et stratégie afin de
vous aider a passer a travers.
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J'ai créé ce blog pour vous aider a hacker le systeme de réussite en
marketing de réseau. La-dessus, je vous partage, les derniers découverte et
outils que les plus grand réseauteur a succes utilise.

La raison d’étre de ce blog est

e De comprendre le mécanisme et fonction de ce métier.

e Vous proposez des solution et outils pour développer votre business
et votre équipe.

e Rendre ce métier plus professionnel.

e |Introduire le marketing de réseau sur internet.

e Créer une communauté de personne compétentes et sérieux dans ce
métier

e Réduire le nombre d’abandon de ce métier

Si vous voulez démarrer du bon pied, je vous recommande de commencer
par notre section pour suivre les premieres étapes afin de
démarrer rapidement.

Si vous avez envie de rester en contact avec moi, de me poser des
questions sur ce sujet, d’échanger simplement ou apprendre a se connaitre,
eh bien il y a plusieurs facons;

Vous pouvez pour commencer m’ajouter sur

Facebook,

Twitter,

Suivre mes vidéos sur YouTube

Et pourquoi pas de m’écrire directement sur ma boite email ?

SSRGS

J'ai envie moi aussi de vous connaitre, de connaitre ce qui vous préoccupe,
de savoir comment je peux vous étre utiles?

De quelle fagon, je peux vous aider en quelque sorte.
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Donc n’hésite pas a m’envoyer vos commentaires, question, suggestion ou
opinion sur ce que vous trouvez sur ce Guide gratuit.

Je veux améliorer pour vous. D’ailleurs celui que vous avez devant les yeux
est la version 3.0. Je souhaite vraiment le rendre utile pour vous, qu’ils
deviennent une référence dans le domaine et pourquoi pas un outil de
prospection un jour?

Comment !? C’est une trés bonne question, mais nous sommes déja a la fin.
Nous pourrons en parler a une autre occasion ou dans un autre contexte.
D’ici-la, portez-vous bien, travailler fort et surtout amusez-vous bien a
tester les différents méthode et stratégie.

Bonne lecture @

R,

Amicalement Mariam Mahamat Ali
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Avant de rencontrer des gens pour votre business, assurez-vous que vous
étes au top de votre forme et surtout assurez-vous d’avoir une bonne
attitude !

Avez-vous déja entendu la citation qui dit : votre attitude déterminera
toujours votre altitude ?

Lorsqu’on démarre dans le marketing de réseau, on est un parfait débutant
dans cette industrie, la seule fagon de pouvoir vous développer dans cette
situation est d’avoir une bonne attitude.
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Autrement vous allez vous retrouver tres vite tres seul.

Dans la solitude, on commence a douter, en se disant qu’on est un
incapable ou que ce n’est pas pour nous.

Donc, on se sent vulnérable et coupable d’étre dans cet état d’esprit et
d’avoir pris la décision de s’engager dans ce type d’activités.

Croyez-moi, cette attitude vous menera directement vers I'échec.

Alors, si vous étes dans cette état arrétez ces pensées dévastatrices et
relevez-vous!

Vous pouvez réussir, méme si vous avez commencé du mauvais pied.

Pour avoir du succes, il faut commencer a sortir de cet état d’esprit.
Comment ?

En allant voir les autres, parler votre situation et vos sentiments.

Je vais vous suggérer quelques astuces dans le but de vous aider a vous en
sortir et de continuer dans la bonne voie.
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Ca pourrait étre les gens dans votre entreprise ou alors vos proches.

Parlez-leur de ce que vous vivez et de
vos difficultés. Parfois, juste le fait
gue quelgu’un nous écoute nous
donne une force.

Et parce qu’ils vous écoutent, vous
trouverez assez de courage pour
foncer et continuer malgré cette
étape difficile. Car la plupart des gens
abandonnent quand c’est difficile.

De plus, souvent les gens qui vont vous écouter vous feront beaucoup
d’autres compliments et vous encourageront a continuer.

Que ce soit un BBQ, une soirée au cinéma ou encore une invitation au
resto, I'important est de ne pas rester seul dans son coin.
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Dong, faites tout ce qu’il faut pour passer du temps avec des gens, méme si
ce n’est pas sérieux, méme si ce n’est pas un endroit pour parler de votre
activité.

Pourquoi ? Parce qu’en plus de vous
détendre et d’oublier votre souci de
développement de votre business, vous allez
. vous amuser et créer des relations dans un
environnement détendu, en riant, et cela
favorise I'attachement de ces personnes
avec qui vous passez du temps.

Lorsque vous allez leur parler de votre opportunité ou de votre produit, ils
seront plus ouverts, car la derniere fois que vous vous étes vus, vous les
avez bien fait rire.

Dong, ils vous apprécient et seront ravis de vous aider a réussir.

Le 3ieme conseil que je vous donne c’est
de vous fixer des objectifs communs avec
ces personnes.

Pourquoi et comment faire cela ?

C’est tres simple : écoutez les personnes
avec qui vous parlez, quand je dis “écouter” ce n’est pas faire semblant de
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les écouter, mais les écouter réellement pour découvrir quels sont leurs
désirs ou envies.

Demandez-vous de quoi elles ont besoin et comment vous pourriez les
aider.

Pas seulement en vous tournant vers vos produits ou votre opportunité,
mais les aider dans n’importe quel domaine...

Par exemple, la personne avec qui vous discutez vous dit qu’elle cherche un
appartement ou un loyer, car elle n"aime pas I’endroit ou elle habite, il ne
lui plait pas.

Dans ce cas-la, vous pouvez, vous aussi, lui confier vos tracas concernant
votre opportunité ou votre produit et lui dire que si elle veut, vous pouvez
vous entraider et dong, fixer un objectif commun.

Vous lui dites quelgue chose comme : je viens de démarrer une entreprise
depuis la maison et, moi non plus, je ne sais pas comment la gérer.

Juste pour partager, mais peut-étre que cette personne pourrait également
vous aider.

Il pourrait s’agir d’'un cours en marketing, ou que vous cherchez tel type
d’hommes ou de femmes d’affaires.

Si elle vous aide a en trouver, vous |'aiderez également a trouver une
maison idéale avec toutes les particularités qu’elle cherche.

AN A A A AN A A A Ar A Ay A Ay A A A A A A A A A

WA A A A A AN A A A A AN AN Ay




AN AL AN AN NN NN AN AN NN

NALAN AN NN NN NN NN NN NN NN

Et donc, vous vous appelez souvent pour voir vos progressions, ce que vous
avez découvert pres de son but, pour qu’elle dise : oh ¢a pourrait me plaire,
etc.

Dans ma vidéo «
», je vous donne d’autres conseils pour faire un sort de
rester dans la téte de vos prospects, méme en votre absence.

Et vous faites ¢a avec toutes les personnes que vous connaissez.

Un vieux proverbe dit : « vous obtiendriez tout ce que vous voulez dans la
vie, si vous aidez les autres a obtenir ce qu’ils veulent. »

Le principe derriere ce proverbe est qu’il existe la loi de la réciprocité.

Et donc aider les autres vous permettra un jour d’étre aidé sans rien
attendre.

Un autre petit secret a savoir : si vous avez aidé la personne et qu’elle n’a

pas pu vous aider : ne soyez pas en colére contre elle, car il existe la loi de
la redevance : en tant qu’humain, on ne peut oublier ce que les autres ont
fait pour nous.

Si on est incapable de leur rendre la pareille maintenant, on le pourra en
une autre occasion...

Alors, n’hésitez pas a aider les autres, méme sans aucune garantie qu’ils
vous aideront et vous allez voir que vos efforts seront récompensés tot ou
tard...
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La 4ieme conseil que j’ai a vous offrir est de vous trouver un deuxieme
mentor dans votre entreprise.

Il pourrait s’agir de quelqu’un qui a beaucoup de succes et avec qui vous
trouvez que vous avez une grande synergie ensemble.

Commencez a cotoyer cette personne, intéressez-vous a elle, posez-lui des
guestions intéressantes et pertinentes, essayez de I'aider dans quelque
chose qui l'intéresse, comme c’est suggéré dans la 3ieme conseil.

C’est ainsi que vous allez pouvoir faire en sorte que cette personne
devienne un de vos mentors.

Passez le plus de temps possible avec cette personne pour découvrir tout
ce qui fait son succes et appliquez-le dans votre vie pour pouvoir profiter
des mémes résultats.

C’était le 1" conseils et plus mes petites astuces qui vous aideront a
franchir les premieres étapes afin de devenir un réseauteur a succes.
Pourquoi c’est le premier conseil?

Tout simplement, parce que vous vous étes lancer dans le marketing de
réseau.
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Votre objectif numéro 1 est de devenir le meilleur réseauteur de votre
compagnie. C'est un grand objectif, vous n’allez pas I'atteindre en deux
jours, mais vous devez vous le fixer comme but afin de pouvoir I'atteindre.

*ces sont les meilleurs réseauteurs qui font le plus d’argent dans cette industrie. Il n’y a pas d’autre
secret!

Si vous étes timide ou introvertie comme moi a mes débuts, sachez que le
chemin pourrait étre plus long que pour les autres, mais ce n’est pas une
excuse. Avec le temps et du travail continu sur vous-méme et sur votre
business en méme temps, vous allez y arrivées.

En résumé, d’abord, il faut commencer a aller vers les gens, ensuite
participer a tous les événements dans lesquels on vous invite et fixer des
objectifs avec d’autres personnes, que vous allez vous engager a poursuivre
ensemble vos progres et finalement, je vous suggere fortement a vous
trouver un mentor dans votre entreprise, avec qui vous allez acquérir
toutes les compétences et connaissances dont vous avez besoin.
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Beaucoup de gens qui se lancent dans le marketing de réseau espéerent que
leur parrain soit pour eux comme leur patron, quelqu’un qui leur dira quoi
faire, comment le faire, qui leur donnera des délais de travail, etc.

Malheureusement, ce n’est pas ¢a, le role de votre parrain. Et je voudrais
vous expliquer, dans les lignes qui suivent, le vrai role de votre parrain et
comment vous pouvez travailler avec lui efficacement.

Et ceux pour la simple et bonne raison que c’est I'un de vos meilleures
ressources au début.
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Pourquoi j’ai souligné au début !? Paracerque le but est que vous
deviendrez indépendant a moyen et long terme. IL n’y a pas d’hiérarchie
entre vous et votre mentor, vous étes tout les deux, des indépendant.

C’est tres important de comprendre ¢a !

Tres bonne question!

En fait, le role du parrain dans le MLM est de vous montrer une éthique,
une méthode de travail. Un partage d’expérience. Une morale et une
empathie business. Les erreurs a éviter, ce qui marche et ce qui ne marche
pas.

Parce que tout ca représente, encore de nos jours, des valeurs que I'on se
doit de respecter et j'irai méme jusqu’a dire que c’est un accélérateur a
succes.

Si vous voulez réussir dans votre entreprise de marketing de réseau, je suis
convaincue qu’il est nécessaire d’étre vraiment honnéte avec soi-méme
ainsi qu’avec les gens que nous contactons et qui nous contactent.

Pour cela, vous devez constamment vous remettre en question et faire du
développement personnel perpétuellement; ce sont la les points essentiels
a travailler si vous désirez persister et réussir, dans ce modele de business.

Voici la
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Et je crois que vous seul ne serez pas capable de toujours voir ce qu’ily a a
changer et donc, un parrain peut faire tout cela pour vous. Plus tard, ¢a
sera a vous de faire cela a vos nouveaux distributeurs également.

Votre parrain est pour vous comme un guide, un mentor, un parrain tout
simplement.

C’est vrai qu’au début, il peut vraiment étre présent a 100% pour vous
aider, pourquoi pas de faire certains choses pour vous. Mais cela est juste
durant le temps d’apprentissage.
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Vous devrez apprendre vite et devenir indépendant rapidement. Vous
pourrez continuer a travailler avec lui, apres plusieurs années, mais ¢a sera
sous une autre forme. Laquelle ? je vous en parle tout de suite.

Pour pouvoir travailler efficacement avec son parrain, il faut tout
simplement étre pres de lui. Il faut profiter de toutes les occasions pour
I’observer dans I'action.

Que ce soit pour une présentation d’affaire, une rencontre individuelle,
que ce soit dans une grande présentation en salle pour présenter
I"'opportunité avec toute I’équipe et les distributeurs, que ce soit lors des
formations MLM dédiées au distributeur ou que ce soit au téléphone pour
poser des questions et demander des explications.

Peu importe, il faut étre le plus proche possible de son parrain et la raison
en est tres simple. En faisant ¢a, vous vous modelez sur lui, pour tout ce
qu’il a déja acquis comme expérience en tant que distributeur.

Modeler les autres est un talent précieux, que tout I’lhumain possede.
La preuve !? vous étes sérieux !

La preuve, c’est que vous avez appris a parler, a marcher, a manger quand
vous étes tout petit.

En observant et en modelant votre parrain, vous apprendriez beaucoup de
son leadership, de la maniére dont il parle a ses clients potentiels.

Comment il utilise les outils que I'entreprise vous donne, quels mots lui
utilise et quels mots il évite, quelles sont les histoires qu’il raconte, etc.
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Ainsi, vous apprendrez vraiment tres vite. En préparant votre démarrage de
cette maniere, vous allez trés rapidement atteindre vos objectifs.

Il y a aussi la formation continue qui est sur le plan technique et le
développement des compétences qui sont indispensable pour pouvoir
espérer réussir dans l'industrie du marketing de réseau.

Cependant, il ne faut jamais croire que la réussite dans le MLM est une
garantie absolue que vous donnera votre parrain ou marraine.

Votre parrain pourra seulement vous pousser a avancer et vous guider dans
certaines directions.

Il ne pourra jamais vous obliger a faire ce que vous ne voulez pas. En fait, en
vous lancant dans le marketing de réseau, vous devenez un travailleur
indépendant, comme le dis plutot.

Donc, vous étes libre de faire ce que vous voulez et quand vous le voulez.

Votre parrain n’a pas le droit de vous demander de travailler plus
longtemps, de faire plus de prospection, d’assister a plus de présentations,
etc.

Vous devez vous-méme prendre l'initiative de le faire, si vous espérer batir
une grande équipe dans le marketing de réseau.

Maintenant, si vous n’avez jamais eu autant de liberté dans votre travail, il
faut vous étre tres difficile de le faire efficacement, ¢ca pourrait méme vous
décourager, car vous n saurez plus quoi faire, dans quel ordre, quand le
faire pour avoir les résultats.

AN A A A AN A A A Ar A Ay A Ay A A A A A A A A A

WA A A A A AN A A A A AN AN Ay




AN AL AN AN NN NN AN AN NN

NALAN AN NN NN NN NN NN NN NN

Il est possible que vous deviez méme un procrastinateur, tellement que ¢a
pourrait vous sembler complexe de penser a tout faire vous-méme de Aa Z
si vous n’est pas habituée. Si vous avez besoin d’un coup de pouce, je pense
que peut vous étre tres utile, dans
un premier temps.

Voila, pour mon deuxieme conseil afin de batir une équipe solide.
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Vous étes sirement déja tombé sur un client potentiel qui vous a dit : c’est
pyramidal, c’est illégal ou toute autre opinion négative lors de I'une de vos
prospection ou présentation...

Comment éliminer I’objection pyramidale?

Voila trois étapes simples pour les amener a comprendre que ¢a ne I'est
pas et éliminer toutes les autres objections semblables.
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Etape 1 : Ne montrez pas une forme de pyramide!

Alors, comment faire ?
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<< |l est méme préférable de leur parler uniguement d’'une ou deux
manieres de faire de I'argent, parce que le plan en entier contient
beaucoup trop d’informations qu’ils ne vont pas retenir de toute
maniere...>>

Dans le marketing de réseau, vous avez simplement deux choses a faire :

1. Un, partager les produits ou services et
2. Deux, aider vos entourages aussi a augmenter leur revenu tout
comme vous I'avez déja fait.

Ce qui est en gras est important, Ca doit commencer par vous. Tant que
vous ne l'avez pas fait, vous n’étes pas crédible devant vos prospects et
future client.

C’est la que beaucoup de distributeur en marketing de réseau, perde leur
moyen a leur début. Parce qu’on ne les prend pas du tout au sérieux a
cause gu'’ils n’ont pas encore gagner de |'argent.

La plus pars du temps, vous avez des objections de ce type parce que vous
ne prenez pas !

Mais si vous voulez vraiment connaitre les répliques qui fonctionne en
MLM guand on vous demande : et toi? Est-ce que tu gagne vraiment de
I’Argent?
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Ne commencez pas par dire : « si vous vendez cela, vous avez une
commission de telle somme d’agent (rappelez-vous que les gens détestent
vendre) mais ils aiment acheter.

Et si vous parrainez quelqu’un, vous allez gagner telle somme grace a cela.
» Oublier ces genres de mots et utiliser des mots plus positifs.

« Si vous commencez avec nous, vous allez pouvoir essayer nos produits et
vous allez par la suite voir a quel point ils sont de bonne qualité et a bon
prix. Parce que le produit ou service offre tel ou tel avantage. Par rapport a
la concurrence.

Ensuite, vous allez en parler avec les gens que vous connaissez pour les
aider a économiser de I'argent eux aussi et, grace a cela, vous serez
rémunéré. »

L’autre chose que vous devez faire dans le marketing de réseau, c’est
d’observer autour de vous les gens qui viennent souvent vous voir et qui se
plaignent de manque de temps, d’argent ou autre probleme.

Lorsque vous arrivez a ce niveau, vous étes une professionnelle. Car les
débutant n’ont pas le temps de faire, ¢a... trop occupée a batir une équipe
et une liste de clients et souvent manque de temps pour autre chose.

Vous devez tout faire pour vous organiser afin de maitriser votre temps au
lieu de laisser le temps vous maitriser.
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Si vous voulez en apprendre plus en détail sur la gestion du temps, je vous
recommande de lire

Si vous étes déja les éléments de base mais que vous n’arrivez a aller plus,

loin, dans ce cas-la je vous recommande de lire le célebre livre de Brian

Tracy sur la gestion du temps et de priorité traduit avec le titre :
Parenthese ferme !

Apres avoir suivi les conseils précédant, vous allez simplement donner
votre témoignage aux gens que vous rencontrez.

Les témoignages sont tres importants! A long terme c’est ce qui va vous
permettre de faire de client sans méme faire de présentation, ni de parler
de vos produits.

Mais ¢a c’est un autre niveau. Un niveau que je n’ai pas atteint moi-méme.
Je ne suis pas la bonne personne pour en parler... Bref, mais lorsque ca
serait le moment, croyez-moi je vous tiendrais au courant et partagerais

avec vous, les petites astuces pour y arrivée

Leur dire ce que vous aviez comme eux des problemes, ce que vous avez
trouvé comme solution pour résoudre ces problemes, et comment vous
vous sentez actuellement.Aussi simple que cela.

En faisant cela, automatiquement les gens vont vouloir en savoir plus sur
votre solution. » Et a ce stade-la, vous n’avez plus qu’a les aider a faire la
méme chose que vous. Démarrer dans votre activité MLM!
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Bon, la je vous le fais rapidement hein! Paracerque je ne veux pas vous
donner des phrases toute faites, ¢a sera pas du tout naturelle et ¢a vous
ferait peut-étre perdre des contacts au lieux de les attirer.

Bref, si vous voulez apprendre des techniques de vente et de persuasion
extréme, je vous recommande vraiment, la formation de Sylvain Wealth, un
des plus grand marketeur dans le domaine du développement personnelle
en ligne.

Il propose vraiment des outils de développement personne de tres grande
valeur, j’ai personnellement acheté plusieurs de ses formations, et je ne
jamais été dessus.

Sa formation persuasion extréme est sous forme de 5 livrets avec different
module, pour vous apprendre des techniques de vente et de persuasion
avancée pour pouvoir réussir a vendre n’importe quoi a presque n’importe
qui. Vous pouvez accéder a cette formation en cliguant ici.

Racontez-leur I'anecdote du référencement b
gu’on raconte souvent dans le marketing de
réseau : I'anecdote de recommandation qu’ils
ont déja faite dans leur vie.

Dans ma vidéo comment se débarrasser de
I’objection pyramidale, vous trouverez plus de
détails dans cette vidéo en cliquant juste ici.

AN A A A AN A A A Ar A Ay A Ay A A A A A A A A A

WA A A A A AN A A A A AN AN Ay



http://go.6d617269616d3231z2ec6d65646961756e6c696b65.10.1tpe.net/
http://go.6d617269616d3231z2ec6d65646961756e6c696b65.10.1tpe.net/
https://youtu.be/nxWOpnG-KI4

AN AL AN AN NN NN AN AN NN

NALAN AN NN NN NN NN NN NN NN

Que cela soit un restaurant, un livre, une plage, un magasin ou autre... Ce
sont toutes des choses qu’ils ont déja faites, toute leur vie.

Faites-leur savoir qu’ils n’ont pas a changer grand-chose dans leurs
habitudes, ils doivent simplement continuer de le faire pour pouvoir
atteindre leur réve.

En gros, faites-leur comprendre que le marketing de réseau, c’est
simplement : du

En résumé, apprenez a répondre efficacement aux objections le plus vite
possible.
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Sinon ils vous quittent. Vous savez surement que la plupart des
distributeurs abandonnent leur activité ou changent d’entreprise MLM,
uniguement parce que leur parrain ne leur offrait pas ce dont ils avaient
besoin ?

Un nouveau distributeur dans votre équipe est comme un bébé qui vient de
naitre! Il a besoin de beaucoup d’attention, d’amour, d’encouragement et
beaucoup de soutien, pour se développer et devenir une grande personne.
(Ne le prenez pas mal, c’est une facon de parler...)
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Votre nouveau distributeur a aussi besoin de ces éléments pour pouvoir
devenir ce leader que vous espérez avoir dans votre équipe.

Alors, comment faire pour lui donner I'attention, amour, le soutien et
I’encouragement dont votre nouveau partenaire a besoin pour devenir un
grand leader ?

Eh bien, je vous fournis quatre astuces comme piste pour vous guider. Lisez
simplement les lignes qui suivent et vous aurez déja quelques éléments en
main pour lui apporter ce que d’autres n’ont pas pu faire...

La premiere chose que vous pouvez lui donner pour vous assurer de sa
croissance et son développement dans votre équipe, est de créer avec lui
un plan d’action facile a exécuter des qu’il démarre.

Confiez-lui une tache a réaliser durant les premieres semaines et les
premiers mois.

Puis, assurez un suivi avec lui chaque semaine pour connaitre son progres
et améliorer avec lui ce qui ne marche pas ou pour qu’il puisse se
concentrer sur ce qui marche tres bien.

De cette maniere, votre futur leader MLM ne se sentira pas perdu parce
qu’il sait ce qu’il doit effectuer, tous les jours, pour pouvoir réussir; étant
donné qu’il a déja un plan d’action, il sait qu’il doit simplement le suivre.
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Et pour étre certain qu’il va le suivre, poursuivez votre lecture pour
découvrir la deuxiéme astuce.

La deuxieme chose qui l'aidera a se développer rapidement est de le
récompenser pour chaque accomplissement qu’il réalise.

Dites-lui que le fait de démarrer représente un grand pas. Et comme il I'a

fait, vous étes fier (ou fiere) de lui ou d’elle ! Et vous lui offrirez un cadeau
s’il respecte votre plan d’action. Et offrez-lui un vrai cadeau, ne faites pas

que de blablas...

De cette fagon, non seulement il va étre motivé et en confiance, mais en
plus, ca fera en sorte qu’il soit tres productif dans le MLM des le départ !

Alors, terminé les excuses de ne pas faire les actions et, pour vous assurer
gu’il entreprendra les actions qui rapportent, lisez la troisieme astuce.

Présentez-le aux meilleurs leaders de votre entreprise et expliquez-lui la
maniere de travailler de chacun d’eux.

Aussi, demandez-lui quelle maniere de travailler il préfere. Ensuite, donnez-
lui les coordonnées du leader qui utilise la méthode qu’il préfere, pour qu’il
commence a entreprendre des actions concretes avec ce leader.

De cette maniere, il sentira que toute I’équipe est préte a l'aider, s’il y a
guoi que ce soit.
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Cela fera en sorte gqu’il se sente soutenu et entouré et il va pouvoir
s'intégrer plus facilement a votre équipe. Il va pouvoir ressentir un
sentiment de déja-vu. Il va se sentir comme dans une famille et ¢a, ¢a vaut
de I'or. Plus vous mettez en place des éléments pour 'aider a se sentir a
I"aise dans I'équipe, plus, il y a des chances qu’il y reste.

Et vous voulez qu’il reste n’est pas ? Vous ne voulez pas toujours
recommencer de zéro.

Formez-| 'étape par étape. Ne lui donnez pas toute lI'information au début.
C’est beaucoup trop d’information, ¢a pourrait I’effrayer sur le travail a
faire.

Vous pouvez le former de la maniére suivante : premiére semaine ou mois,
vous lui donnez telle formation et plus tard, des clarifications etc... planifiez
son apprentissage sur temps.

Les 4 astuces sont évidemment une base, pour vous aider, au début afin de
garder vos premiers partenaires. Si vous voulez allez plus loin, je vous
recommande de suivre ma formation vidéo : Recrutez les Bon partenaire
MLM & Dupliquez vos efforts. C’est une formation de plus de 12 vidéos
pour vous donnes des méthode et stratégie tester et éprouve par le leader
du MLM, pour retenir les meilleurs distributeurs dans votre équipe. Pour en
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En résumé,

Des qu’il démarre avec vous, vous devez lui donner un plan d’action tres
simple a suivre et promettez-lui que s'il suit ce plan, il aura une
récompense.

Ga peut étre un billet de cinéma, un rabais dans un resto ou n’'importe quoi
d’autre.

Pour vous assurer qu’il entreprendra les actions nécessaires, présentez-lui
les meilleurs leaders de votre organisation et jumelez-le avec le leader qui
travaille avec une méthode qu’il préfere et, pour terminer, formez-le, étape
par étape, pour ne pas le submerger d’information.

Voici les meilleures astuces pour encadrer un nouveau distributeur que j’ai
appris lors de ma premiere année en marketing de réseau. J'espéere que
cela vous donne des idée...ou une piste de progression.

Comme je le déja mentionner a plusieurs reprises dans ce guide, la
formation est vraiment importante, on vient de parler de la formation de
vos nouveaux distributeurs mais le votre également est cruciale pour
pouvoir atteindre le sommet.
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Nous sommes constamment en train d’apprendre et de nous améliorer,
lorsqu’on est dans cette industrie.

Il y a tellement de choses a apprendre de tous les milieux, autant sur le
plan personnel, que professionnel.

Pour vous démontre a quel point la formation c’est crucial, j'ai envie de
partager avec vous les plus grandes lecons que j'ai tirée de ma premiere
année en marketing de réseau.
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Voici les plus grandes lecons que j’ai apprises et qui ont completement
changé ma maniére de développer mon activité.

Ce qui m’a permis de vraiment me hisser a un niveau supérieur...

Il est préférable de recruter, former et apprendre a recruter et a former.

L’'une des premieres lecons que j'ai comprises lorsque j’ai démarré, c’est
qu’il faut recruter, recruter et recruter pour avoir autant de gens dans son
équipe et ensuite se reposer et avoir un revenu assuré.
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Cela n’a aucun sens puisque le marketing de réseau n’est pas enseigné dans
les écoles, on n’en entend pas parler a la télé ni a la radio, donc c’est
impossible de réussir sans formation ni sans avoir un modele a suivre...

Pour pouvoir réussir, devez devenir un excellent enseignant. Vous devez
former chacun de vos nouveaux distributeurs, afin qu’il devienne assez
autonome et de pouvoir former d’autre distributeur a son tour.

Sans cela, il ne restera pas dans votre équipe, car ils n’auront pas de
résultat. Ce qui fait que vous serez obligée de toujours chercher de nouvelle
personne.

C’est vrai que ce que la plupart de compagnie MLM, enseigne au nouveau
est de recruter, recruter et recruter. Mais la maniéere de procédée la plus
efficace est de faire le contraire. D’accompagner jusqu’a I'indépendance
votre nouveau distributeur avant de chercher un 2ieme.

Paracerque si vous avez 10 distributeurs, qui ont tous besoin de vous et que
vous fassiez tous pour eux, ben c’est comme si vous n’avez personne.

Et que vous travaillez seul. 100% des résultats viens de votre effort
personnel. Alors que le but est de dupliquer vos efforts afin de travailler de
moins en moins avec le temps.

Si vous avez une grande équipe qui est dépendante de vous, c’est bien pire
qu’étre une salariée.

Et une chose est slire, vous ne pouvez pas satisfaire et aider tout cette
personne a la fois.
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Tisser des liens de confiance avec les gens est la seule chose qui importe
pour le long terme, tout le reste n’a pas autant d’'importance.

D’ailleurs, vous trouverais plusieurs contenu sur ce sujet, sur le blog entre
et la chaine YouTube : . Vous les trouverez
facilement si vous étes déterminé.

Ce n’est pas le produit que vous offrez qui importe, ce n’est pas
I"opportunité que vous offrez qui importe, mais tout simplement parce que
c’est vous, qui l'offrez.

La seule raison pour laquelle les gens feraient affaire avec vous est tout
simplement parce que c’est vous!

Cela a été une révélation pour moi, car lorsque j’ai commencé, j’ai cru que
pour réussir, il fallait que je sois la meilleure afin d’expliquer mon produit et
mon opportunité. Et c’est tout ce qu’il fallait que je fasse.

C’est ce que j’ai fait, d’ailleurs, mais les résultats, en suivant cette maniere
de penser, n'ont pas été satisfaisant.

Parce qu’en fin de compte, je n’étais pas une spécialiste dans le domaine,
je venais de démarrer.

Méme apres toutes, les lectures et tous les documents que mon entreprise
MLM avait produit, les gens ne me considéraient pas comme une experte.
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lls me disaient plutot : « Ou est-ce que tu as été cherché ¢a ? » Dans la
vidéo suivante,

Mes résultats ont completement changé lorsque j'ai commencé a
étre moi-méme lorsque je parle de mes produits et opportunité. Tester le,
vous allez vaoir.

Il y a déja beaucoup des gens qui sont a la recherche du produit et de
I"opportunité que vous avez entre la main.

Il suffit que vous trouviez ces personnes...Assez simple non?

Ca peut sembler bizarre, mais aprées avoir couru pour établir ma liste de
contacts, apres avoir utilisé 'annuaire de ma ville et apres avoir sollicité des
gens dans le métro et ne pas avoir obtenu les résultats que j'espérais, j’ai
cru que personne ne voulait de ce genre de produit ou de cette opportunité
et que je perdais mon temps.

Jusqu’a ce que survienne un événement qui a changé cette perception de
voir les choses.

En réalité, il y a autant des gens qui sont préts a acheter votre produit ou
opportunité, parce qu’ils en ont besoin ou ils I'ont cherché longtemps...
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Donc, quand, ils vous trouvent et entendent parler de votre produit ou
opportunité, ils sont trés contents.

La preuve regarder les Top leader de votre organisation. Sont-ils
malheureux?

La lecon a retenir !? Ciblez les personnes qui ont besoin de votre
opportunité seulement. Ne courez pas derriére tout le monde. Votre temps
est précieux!

Regarder par exemple les 5 top leader de votre compagnie qu’adorer et
chercher des gens dans votre entourage qui ont leur profil. Lorsque vous
les trouvez, mettez-les en contact avec le top leader qui les ressemble et |a
magie opéra.

Si vous voulez connaitre une cible plus élargie pour batir votre équipe vous

En résumé, oubliez les idées que vous avez recues sur le recrutement
traditionnel ou, je dirais plutdt, ce qu’on vous a enseigne au débutant pour
vous faire croire que c’est facile !

Ce n’est pas le cas, le marketing de réseau demande beaucoup du temps et
du travail.

Concentrez-vous sur ce qui compte vraiment, c’est-a-dire les relations de
confiance.
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Prenez soin de vous, développez vos compétences, devenez meilleur et
aidez les autres a devenir meilleurs, c’est votre clef du succes.

C’est primordial de nos jours. Pourquoi? Simplement parce que c’est la ou
se trouve tout le monde. Donc vos prospects et future client Y compris.

Internet sert aussi a développer des nouveaux outils, pour réussir vous
devez développer vos propres outils de travail.
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Il'y a plusieurs méthodes, mais la meilleure c’est en batissant votre propre
maison en ligne.

Je veux dire en achetant votre propre nom de domaine et en créant votre
propre site internet, un endroit ou vos prospects peuvent vous visiter,
apprendre a vous connaitre, connaitre vos produit et votre opportunité
pour décider de travailler avec vous.

Pour créer votre site internet, avez besoin de ces deux choses

55
%

o

e Un nom de domaine et un hébergeur que vous pourrez trouver ici. Je
suis avec eux depuis 2014, et je ne jamais eu aucun probleme avec
eux, je les ai appelés et envoyés des emails, plusieurs fois chaque je
ne comprenais pas quelque chose et j'ai toujours des réponses a
mes question. J’'ai toujours été bien servie.

e Utiliser Wordpress.org de préférence, c’est la meilleure plateforme
de création de site, mondialement reconnue.
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e Un service d’emailing pour communiquer avec vos prospects

e et client de maniere pro. Généralement ¢a vient avec votre
hébergement, vous pouvez demander des renseignements a propos
en contactant directement votre hébergeur.

e Un service d’autorépondeur pour automatiser votre prospection.
Celui que j'utilise depuis mon début est .Alyaen
plusieurs autre mais, je vous propose le meilleur, car j’ai fait ma
recherche avant de choisir. Il vous offre la meilleur qualité /prix sur
les marches de logiciel de ce type.

e Créer des réseaux sociaux professionnelle pour votre blog afin de
communiquer avec les prospects qui ne vous connaisse pas encore. ||
est primordial d’apprendre a vous servir des réseaux sociaux. Si vous
ne le faites pas, vous allez progresser tres lentement. Peut -étre
méme pas du tout. Et dans ce cas-1a, vous savez ce qui arrive |?
Risque d’abandon.je veux vous éviter cela.

C’est pourquoi je vous recommande de vous former sur I'utilisation
de réseau sociaux.

Voici une comment vous pouvez maitriser

Si votre probléme a vous est de trouver des clients, une de facon de

faire virtuellement est de travailler avec des influenceurs. Voici les
qui vont

promouvoir votre produit et vous aider a démarrer du bon pied.

Si vous n’avez pas trop de temps, ou si vous ne savez pas si vous allez faire
du MLM longtemps, je vous suggérer d’apprendre a utiliser de maniere pro
votre réseau social préfere et a prospecter la-dessus.

A me début, je me suis servie de Facebook. D’ailleurs j’ai méme écrit un
article sur ma méthode de prospection sur ce réseau. Si vous voulez la
connaitre
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https://sg-autorepondeur.com/?r=7654&ban=lien
http://go.6d617269616d3231z2ec79616e6e6f75393734.81.1tpe.net/
http://go.6d617269616d3231z2ec79616e6e6f75393734.81.1tpe.net/
http://go.6d617269616d3231z2ec6b616e67616e69.1.1tpe.net/
https://www.produmlm.com/cettte-methode-va-vous-aider-a-trouver-de-nouveau-prospect-avec-facebook/
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Voila mes 5 meilleurs conseils pour mettre les bonnes fondations afin de
traverser votre premiere année en marketing de réseau sans laisser des
plumes.

Il'y a tellement d’autre conseils et astuces, que j'ai a partager avec vous,
mais ¢a sera a un autre moment. Vu que nous sommes déja a la fin.

Jespere qu’elles vous ont permis d’apprendre quelque chose de nouveau a
appliquer dans votre business. J’espére que vous les avez aimés, qu’ils vous
aideront a batir votre business et votre succes sur les chapeaux de roues.

N’oubliez pas de nous envoyer votre avis, impression sur cet ouvrage a
I’adresse courriel suivante : Ou en remplissant
directement , juste en cliquant sur le mot sondage.

Pour avoir plus de conseils, astuces et trucs pour développer et aller plus
loin avec votre business de marketing de réseau, visitez le blogue :

° et
e Abonnez-vous a ma chaine YouTube :

Je vous invite aussi @ me suivre sur les réseaux sociaux suivants :
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mailto:mariam@produmlm.com
https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSc0Tu3GomgvNk2RcPPoXKqj3wTGWhPG9VceBB8z-Z_ruPpgnw/viewform?usp=sf_link
https://www.produmlm.com/
https://www.youtube.com/channel/UC_2UgAmhWDuaRIDwEQiQ9iA
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o et
° , pour profiter de tout ce que je mets a votre disposition.

Si vous souhaitez travailler avec moi en partenariat ou me joindre dans
mon entreprise de marketing de réseau et faire partie de mon équipe. Vous
pouvez m’écrire a ce sujet via ce formulaire :

Maintenant, si vous étes bien dans votre entreprise de marketing de
réseau, ou que vous étes un ancien et vous préférez quand méme étre
former par moi. Vous pouvez jeter un coup d’ceil a mes deux formations
avancées :
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https://www.facebook.com/Produmlm/
https://twitter.com/porodumlm
https://www.produmlm.com/contactez-moi/

AN AL AN AN NN NN AN AN NN

NALAN AN NN NN NN NN NN NN NN

Cette formation vous apprendra comment trouver et traiter les bons
prospects pour les transformer en client et partenaire d’affaire fidele.
Comment inviter vos prospects a votre présentation sans passer un
appel ni stresser.

Comment présenter votre affaire de maniere professionnelle sans
ennuyer vos prospects qui assiste a la présentation. Vous aurez
également acces aux méthodes des professionnelle du marketing de
réseau pour recruter les bons client et partenaire d’affaire.

En plus de tout cela, vous aurez les plus grands secrets de pro pour vous
condamnée au succes dans votre entreprise de marketing de réseau. Si
vous voulez en savoir plus sur cette formation en question, cliquez
simplement ici.
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https://mariammahamatali.kneo.me/shop/view/2DBF4B
https://mariammahamatali.kneo.me/shop/view/2DBF4B
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La formation pour vous aider a éduquer vos prospects afin qu’ils
deviennent des clients fideles et former vos clients afin qu’ils deviennent
des distributeurs engager et autonome rapidement. °

Dupliquez votre effort est une formation qui n’est pas seulement essentiel
pour vous former, mais également pour former vos distributeurs a former.
Cette formation, vous montrer comment garder vos clients fans et fideles.

Dans cette formation vidéo, vous apprendrais les bases essentielles qui
feront que vos prospects, comprendre rapidement le concept de marketing
de réseau et aimer représenter votre compagnie.
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Des méthode et stratégie pour trouver vos premier clients et distributeur
dans votre ville et sur internet. Connaitre les obstacles principaux qui
décourage 90% des distributeur débutant et les clefs pour réussir a
persévérer et faire partie de 10% qui reste et obtienne des résultats.

La stratégie de vente en marketing de réseau qui fonctionne dans 99.9%
des cas. Vous allez également découvrir les secrets du succés en marketing
de réseau.

En bonus, vous aurez acces a 3 fichiers PDF, qui vous permettront de

1. Connaitre les 10 erreurs communes de distributeur débutant en
marketing de réseau.

2. Découvrir le moyen de convaincre vos prospects de devenir clients.

3. Apprendrez |la base de la gestion clients afin d’avoir un échange
commerciale équitable. Pour ne pas devenir leur esclave.

La méthode de formation de la formation : “Dupliquez vos efforts”, C'est la
méthode que j'utilise personnellement pour former mes propres
distributeurs débutants, afin qu’ils deviennent autonome rapidement. Pour
en
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1. Siles formations en ligne ne sont pas vos tasses de thé, je vous
remande de jeter un coup d’ceil a ma bibliotheque MLM. Découvrez
la liste de livre qui ont changé mon business MLM a jamais, en
cliquant juste ici.

6A

Si vous voulez proposer un article invité ou
faire la publicité de votre activité sur le blog, Q. Soii?
vous pouvez le faire en cliquant juste ici 0000

Je vous remercie et vous félicite d’avoir téléchargé et lu cet ebook jusqu'a
la fin et je vous souhaite de batir la plus grande équipe dans I'industrie du
marketing de réseau.
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https://www.amazon.ca/hz/wishlist/ls/3UU6EC1NI09O1?ref_=wl_share
https://www.amazon.ca/hz/wishlist/ls/3UU6EC1NI09O1?ref_=wl_share
https://www.produmlm.com/presentez-votre-opportunite-ici/
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A votre succés amicalement Mariam
J'espere vous revoir sur le blog ou dans le cadre d’un nos formation :)

A tres biento6t :)

1. Les textes contenus dans ce guide et ainsi que leur diffusion est
totalement libre: vous pouvez diffuser ce livre PDF, comme bon vous
semble. Mais vous n’avez aucun droit de modifier quoi que ce soit, a
I'intérieur. IL doit étre rediffuser tel qu’elle.

2. Les images jointes a ce document sont issues du site :
©. Si une image de ce
document vous appartenait, veuillez envoyer un email a :
afin que je la retire dans les plus brefs délais
du document original et du site internet.

3. Les marques citées dans ce document restent entierement
la propriété de leurs détenteurs, si vous souhaitez les retirer,
envoyez une simple demande par email a

4. Certains des liens contenus dans ce guide sont des liens d’affiliation.

5. Ce guide et ces conseils n‘engagent que Mariam Mahamat Ali,
iIs sont issus de son expérience personnelle. C'est pourquoi ni
Mariam Mahamat Ali ni ne pourront étre
tenu responsable des éventuelles conséquences de la
mise en pratique de des conseils et astuces que cela soit a
titre personnel ou professionnel.

6. Les textes contenus dans ce guide et ainsi que leur
diffusion sont interdites.

7. Vous pouvez imprimer ce guide si cela vous en facilite la lecture,
mais pensez aussi a la nature et a notre environnement.
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